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Langfristige Partnerschaft

Kundenzufriedenheit

Langfristige Perspektiven

Zukunft und Innovation

Referenz Erstellung

Sichtbarkeit

Multiplikation des Erfolgs

Sales Empowering

Strategie

Biz Value & Vertrauen 

auf EntscheiderEbene

Business Value & 

Vertrauen auf CxO Ebene

Angebots Phase

Angebotserstellung

Differnzierung

Verhandlung

Themenorientierte 

Meetings

Spezifisches Interesse: 

Vertiefte Information

Customer Relationship Loop ï

Wie Marketing gezielt unterstützen kann

Erstkontakt
Positionierung des Unternehmens 

Diskussion, Mglkt der Kooperation



Sept-09

Copyright © Siemens AG 2009. All rights reserved.
Maria ReinischPage 3

Sales Service

flexible Navigation entsprechend der Themen 

Integriert mit Tools zur Angebotserstellung
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Portfolio für die Branche

Broschüren 

Referenzen

Filme

1

2
3
4
5
6

Gebündelte Information für jedes Thema

gezielter Vertriebssupport für den Kundendialog

Wettbewerbsdifferenzierung

7

Talk Tracks 

Energieversorgung ABC

1 Customer Innovation Workshop

1 CxO-Interview

3 Filme

4 Referenzen

Kundensicht

8
Web based trainings

Trainings inklusive Zertifizierung
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Á579 references from 33 countries

Á2.200 downloads - monthly average

Complete Reference Material

Automatic compilation by:

Á Industry

ÁPortfolio 

ÁCountry

Approved, up-to-date, high-quality

Kundenindividuelle Präsentationen

decide - pick - klick

Verschiedene Branchen

Firma


