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1. Investmentfokus auf Technologie- und 

Dienstleistungsunternehmen (HW Partners)

3



HW Partners AG

Å2002 gegründetes Beratungs- und Finanzierungsunternehmen mit 

Sitz in Bonn

ÅSpezialisiert auf Investitionen in den Technologiesektor
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HW Partners AG

ÅSechs Partner und Vorstände mit langjährige Erfahrung als Gründer, 

Unternehmer und Vorstand von Technologieunternehmen

ÅIn Beteiligungen wird neben Kapital auch Management-Know-how 

eingebracht

Aufbau eines eigenen SaaS-Unternehmens
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2. Software als Dienstleistung (SaaS)
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Themenlandschaft

ÅĂSoftware als Dienstleistungñ

ÅĂSoftware aus der Steckdoseñ 

ÅĂSoftware on demandñ 

ÅĂCloud Computingñ
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Definition SaaS

ÅKein Kauf von Software, Third-Party Lizenzen, Hardware- und Netz-

Infrastruktur

ÅErwerb von Rechten zur Nutzung eines funktionalen Services (ĂSoftware aus 

der Steckdoseñ) mit Service-Level-Agreement (SLA) und Betrieb in einem 

hochverfügbaren, sicheren Rechenzentrum

ÅJederzeit freie Auswahl von Funktionspaketen / Produkten (on Demand) mit 

unmittelbarer Freischaltung und Nutzung (ĂZero Touch Deploymentñ)

ÅBezahlung über monatliche Miete pro Benutzer (on Demand)

ÅDie Nutzung erfordert auf Kundenseite nur einen Standard-PC mit 

Internetanschluss

Å In dem monatlichen Mietpreis sind Kosten für Updates, Verfügbarkeit, 

Datensicherung enthalten
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Aus der Presse

SaaS im Einzelhandel

ïIn sieben Monaten zum ROI

» 16.03.2009

Immer mehr Einzelhändler setzen 

SaaS-Lösungen (Software as a 

Service) zur Abbildung branchen-

typischer Prozesse ein wie eine 

aktuelle Studie herausfand. Dabei kann 

sich eine SaaS-basierte Anwendung 

bereits innerhalb von sieben Monaten 

amortisieren.

IDC-Prognose für 2009

ïSaaS-Wachstum von 42 Prozent

» 04.03.2009

Nach einer neuen Analyse der  

Marktforscher von IDC gewinnen 

SaaS-Lösungen immer mehr an 

Bedeutung. 

Der Nutzen von Miet-Software:

Geringere Anfangs-Investitionen sowie

überschaubare monatliche Fixkosten.
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Skalierbarkeit und Kosten

ÅMit SaaS-Lösungen können Unternehmen bedarfsgerecht ihre IT-Umgebung 

skalieren 

ÅBei Bedarf können einfach und schnell zusätzliche Funktionspakete bezogen 

werden

ÅSaaS ist eine kostengünstige Alternative zu Inhouse-Lösungen mit deutlich 

geringeren Total Cost of Ownership (TCO)*

(*Quelle: Experton Group ĂConsiderations for SaaS Adoptionñ)
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Vorteile SaaS aus Kundensicht

- Niedrige Einstiegs-

kosten und Total Cost 

of Ownership

- Geringe Kapital-

bindung und höhere 

Liquidität

- Bessere Kosten-

kontrolle und erhöhte 

Planungssicherheit 

durch transparente 

Kostenstrukturen 

(feste monatliche 

Mietpreise)

- Software immer 

up-to-date 

(Unabhängigkeit von 

immer kürzeren SW-

Lebenszyklen)

- Schneller Einsatz der 

Software durch 

vereinfachte 

Implementierung

- Geringe Hardware-

Anforderungen

- Vereinfachte 

Skalierbarkeit

- Zentrale Datenhaltung 

mit weltweitem Zugriff

- Vertraglich zuge-

sicherte Verfügbarkeit, 

Ausfallsicherheit und 

Datensicherheit

Effizienz-Vorteile Technologische 

Vorteile

Vorteile bei Service 

& Leistungen
Kosten-Vorteile
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- Erleichterung einer 

dezentralen 

Unternehmensstruktur 

durch Einbindung 

mobiler Mitarbeiter 

oder Home-Offices

- Optimierter Ressour-

cen-Einsatz beim 

Kunden ermöglicht 

Konzentration auf 

Kernkompetenzen

Durch den Einsatz von SaaS im Unternehmen kann die Effizienz gesteigert 

werden: 1/ durch flexibleren Mitarbeitereinsatz, 2/ durch Optimierung der 

hausinternen IT-Infrastruktur (Technologie und Service). 3/ Weiterhin existieren 

Kostenvorteile.



3. Scopevisio AG: 

ein SaaS Anwendungsbeispiel aus der Praxis
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Scopevisio AG

Unternehmen

ÁGründung: 2007

ÁUnternehmenssitz: Bonn

ÁMitarbeiter: 30

ÁManagement-Team:

ÁProf. Dr. Alexander Pohl, Michael Rosbach

ÁStephan Müller, Pero Dordic

ÁSoftware-Releases:

ÁSeit Anfang 2008 im Echtbetrieb

ÁDrei Releases pro Jahr 

ÁVertrieb/Marketing:

ÁWebsite: www.scopevisio.com

ÁPartner
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Scopevisio AG

ÅInternational ausgerichtetes Software-

Technologieunternehmen

ÅFokus auf Entwicklung innovativer Unter-

nehmenssoftware als Software as a Service

ÅĂOwner of technologyñ einer ausschlieÇlich f¿r

SaaS völlig neu entwickelten, offenen und 

flexibel erweiterbarer Technologieplattform
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Funktionalitäten

Produkt Scopevisio SaaS Funktionsumfang

Finanzbuchhaltung

(Accounting)

Financials/ERP

Banking

(Banking)

Kostenrechnung

(Cost Accounting)

Berichtswesen

(Reporting)

Konsolidierung

(Consolidation)

Sales Force

Automation

CRM

Marketing

Automation
Service & Support

Project 

Management

Project

Pricebook, Offer 

and Forecast

Time Accounting Services/HR
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